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APRESENTAQAO Fig. 1 - Indice de Variagiio Estacional de Prego e Volume

Banana Nanica - CEAGESP - 1992/97
O FrutiSéries faz parte das acoes 0

preconizadas pelo Projeto “Novo e
Modelo de Irrigacao”. Esta publica- 20 - e
cao pretende cobrir a falta de infor-

macdes bem estruturadas que abor- 10—

dem objetivamente questdes relati-

vas a mercado, producao, pés-co- 0%
Iheita e comercializagdo. Transforma- \—‘\4
se, assim, em instrumento de traba- | -8+

Iho indispensavel para produtores,
empresarios e técnicos que se dedi- 20 -
cam a fruticultura.

MERCADO e JAM FE'H'IHAH:AB'H‘HM -I.IH':JII. AGD SET QuUT HD'\":I:E

Foste: CEAGESP  —— indice Velume —— indice Prego  —— Madin 199297

O presente FrutiSéries analisara o
comportamento do mercado paulista
das bananas Nanica, Prata e Mac3, Fig. 2 - Indice de Vari
transacionadas na CEAGESP.

A oferta de banana Nanica, obser-
vada no periodo 1992/1997, esta dis- S0 e rm
tribuida de forma desigual durante o
ano, ensejando variacbes significati-
vas no comportamento merca-
dolégico deste produto. No periodo
abril/agosto, o volume médio men-
sal comercializado foi de 6,5 mil to-
neladas, situado cerca de 4,0% abai-
xo da média anual, engquanto que en-
tre setembro/marco o volume médio 20
foi de 7,0 mil toneladas o que repre-
senta 3,0% acima da média mensal -3
(Figura 1- linha azul).

Em relacdo & banana Prata, a | Fomie: CEAGESF == [ndice Volume = ndice Prego  —— Médin 1952/87
oferta apresenta caracteristicas pecu-
liares, mantendo-se abaixo da média
mensal durante todo o periodo janei-
ro/julho, em conseqiiéncia de sua
susceptibilidade ao frio e, acima, no
periodo seguinte agosto/dezembro.
Observa-se que a partir de agosto o
volume comercializado cresce signi-
ficativamente, culminando no més de
novembro com cerca de 25% acima
da média mensal. Figura 2 (linha azul).

O comportamento da banana
Maca apresenta dois periodos distin-
tos. No primeiro, fevereiro/junho, a

agio Estacional de Prego e Volume

Banana Prata - CEAGESP - 1992/87
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Fig. 3 - Indice de Varlagéo Estacional de Prego e Volume
Banana Maca - CEAGESP - 1992/97
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oferta mantém-se acima da média
mensal, chegando a cerca de 27% F
no més de margo. No segundo, ju- JAN FEY MAR ABR MAI JUN JUL AGO SET OUT MOV DEZ
Iho/novembro, ao contrario, a oferta :
Fonie: CEAGESS ==  (ndics Voluse —— indios Prege  —— Midia 199297

cai significativamente atingindo 19%
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Fig.4 - Demonstrativo do Volume Comercializado Anualmente
Banana (mil t) - CEAGESP - 1892/87
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Fig.5 Demonstrativo de Pregos Praticados Anualmente
Banana (US§/t) - CEAGESP - 1992/97
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abaixo da média, no més de novem-
bro. Cabe ressaltar que, especial-
mente no periodo abril/julho, mesmo
com a diminuicado do volume
transacionado, os precos decrescem
0 que pode ser entendido como que-
da no consumo em fungéo do inver-
no (Figura 3 - linha azul).

A andlise comparativa entre os
volumes das trés principais varieda-
des de banana, transacionadas anu-
almente na CEAGESP, no periodo
1992/97, indica que a Nanica respon-
de por 83% do volume, a Prata 10%
e a Maca 7%.

Em relacao a evolucéo dos quan-
titativos comercializados naquele
periodo, as bananas Prata e Maga
apresentaram crescimento de volu-
me da ordem de 70% e 33%, respec-
tivamente. No que se refere a Nanica,
observa-se que apds o crescimento
do volume comercializado, no ano de
1993, esta variedade vem apresen-
tando sucessiva diminui¢ao do volu-
me transacionado anualmente, che-

N

gando a apresentar decréscimo de
cerca de 45%, no periodo 1993/97.
Esta queda pode ser creditada a
obrigatoriedade de adocao da caixa
“Torito”, a partir de 1993, as enchen-
tes ocorridas na regido produtora do
Vale da Ribeira, em consequiéncia do
fendbmeno “El Nifo” e a obri-
gatoriedade de adocgao de Nota Fis-
cal do Produtor pelos bananicultores
que comercializam sua producdo na
CEAGESP. Outro aspecto importante
foi a criacdo de canais de
comecializacao alternativos ao ataca-
do, com a colocacéao direta deste pro-
duto no varejo (Figura 4).

As variagbes nos volumes das
bananas analisadas refletem-se nos
precos, cujo comportamento é inver-
so0 ao dos volumes. A andlise dos
precos indica para a Nanica dois pe-
riodos caracteristicos. No primeiro,
janeiro/margo, os pregos situam-se
abaixo da média anual, chegando a
alcancar cerca de 24% no més de
fevereiro, considerado o més de pre-
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¢os mais deprimidos. (Figura 1 - li-
nha vermelha).

Ja no periodo agosto/outubro,
identifica-se a possibilidade de obten-
cdo de maiores lucros pelos
bananicultores, em funcdo dos pre-
cos de mercado elevados, especial-
mente no més de setembro, quando
chegam a alcancar cerca de 20%
acima da média anual (Figura 1- area
sombreada).

O comportamento da Prata indi-
ca que no periodo de melhores pre-
¢cos, agosto/setembro, os valores
mantém-se constantes em cerca de,
apenas, 13% acima da média anual.
Neste periodo, identifica-se uma “ja-
nela” importante, porém de peque-
na amplitude de pregos, na obtencao
de maior rentabilidade na colocacao
de seu produto. Este pequeno espa-
co de tempo indica, também, que o
bananicultor necessita preparar-se
adequadamente para atingi-lo, tan-
to do ponto de vista do cultivo, quan-
to da negociacao de sua produgao
no mercado.

No que se refere a banana Maga,
o periodo de melhores precos é mais
longo, agosto/outubro, com pique,
em setembro, de 31% acima da mé-
dia anual. Esta constatacao indica
que o produtor dessa variedade dis-
pbe de mais tempo e de maior am-
plitude da variacao nos precos , em
relagdo a banana Prata.

Em relagdo a tendéncia dos pre-
cos, no periodo 1992/97, verifica-se
que a banana Prata apresentou o
menor percentual de elevacéo de
suas cotagdes, com cerca de 113%,
enquanto para a Nanica esse
percentual foi de 129% e para a Maca
foi de 210% (Figura 5).

No que se refere a procedéncia,
cerca de 97% da Nanica é oriunda
do proéprio Estado de Sao Paulo, 2%
de Santa Catarina e o restante dos
outros Estados. A banana Prata tem
70% da oferta composta de munici-
pios do préprio Estado, 25% de Mi-
nas Gerais, 4% de Santa Catarina e
o restante de outros Estados. A Maca
¢ originaria, principalmente, do Esta-
do de Mato Grosso com 42%, Espiri-
to Santo 23%, Rondbnia 16%, Sao
Paulo com 11%, Rio Grande do Sul
2,6%, compondo a oferta total com
producao de outros Estados.

As andlises sobre as origens da
banana mercantilizada na CEAGESP,
indicam que enquanto as variedades
Nanica e Prata apresentam baixa taxa
de dispersao geografica em relagao
ao mercado de Sao Paulo, a Maga
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aparece com altas taxas, sendo cul-
tivada em grande parte (58%) em re-
gides situadas a cerca de 2 até 3 mil
quildmetros do mercado paulista.

A maior dispersao geografica da
producéo da banana Macga, em rela-
¢ao as outras variedades, ocorre em
funcdo do carater migratério desta
cultura, que busca areas ainda nao
exploradas em funcao de sua alta
susceptibilidade ao mal-do-panama,
doenga fungica que vem dizimando
seus cultivos no Brasil.

A diminuicao da producéo, o alto
custo do frete e os reflexos na quali-
dade da banana Maga, apds transi-
tar por distancias tao elevadas, sem
cuidados de pré e pds-colheita ade-
quados, aumentam perdas e elevam
os custos, o que tem provocado a
aumento significativo nos precos
médios praticados na CEAGESP,
constatacao confirmada pela obser-
vagéo da Figura 5.

PRODUCAO

* localizar o bananal, preferen-
cialmente, em regides com a tempe-
ratura média em torno de 28 2C, com
minimas nao inferiores a 18 °C e ma-
ximas nao superiores a 35 °C. E in-
dispensavel a suplementagao de
agua por irrigacao em locais onde a
precipitacao efetiva for inferior a 100
mm/més;

* utilizar mudas de boa proce-
déncia, de matrizes com alta produ-
tividade, isentas de pragas, doencas
e ervas daninhas;

* manter as plantas em niveis
nutricionais adequados, baseando as
adubagoes em andlises de solo e foliar;

*  monitorar e controlar as pra-
gas (broca-do-rizoma, tripes da flor,
traca da bananeira, pulgao da bana-
neira e abelha irapud), as doengas
fungicas (sigatoka-amarela e mal do
panama), bacterianas (moko ou mur-
cha-bacteriana), viréticas (bunch top
e virus do mosaico do pepino) e
nematoides;

* aproducao do bananal pode
ser deslocada para épocas de me-
Ihores precos (Figuras 1, 2 e 3), atra-
vés do manejo das touceiras pela eli-
minagao programada das brotacoes.
A data correta do desbaste depen-
de do tipo de muda, da cultivar, do
sistema de cultivo, da época de plan-
tio e da altitude local.

* paraarealizagado dessa ope-
racao com precisao, é necessario o
conhecimento da duracdo do ciclo
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Muda produzidé por cultura de tecidos

vegetativo da cultivar que se preten-
de manejar, no local de plantio. Com
base nestes dados, o desbaste é fei-
to cortando-se a parte aérea dos bro-
tos rente ao solo. Em seguida, extrai-
se a gema apical com a ajuda de uma
ferramenta denominada “Lurdinha”;

*  proteger o pomar com que-
bra-ventos, para evitar desde danos
causados por ventos fortes, até a tor-
¢ao e tombamento das plantas, prin-
cipalmente se abrigarem cachos.
Neste caso, deve-se escorar as plan-
tas com varas ou com fios de
polipropileno;

* eliminar, periodicamente, tan-
to as folhas secas e mortas como as
parcialmente verdes com o peciolo
quebrado, permitindo melhorar o are-
jamento e luminosidade do pomar e
evitar possiveis danos aos cachos;

* em pomares destinados a
mercados mais nobres, ensacar 0s
cachos com sacos de polietileno, vi-
sando a protecao e melhoria geral da
qualidade dos frutos.

e  cortar o pseudocaule das ba-
naneiras apos a colheita dos cachos.

COLHEITA

e para a cultivar Nanica, o pe-
riodo entre o plantio e a colheita &,
em média, de 11 a 12,5 meses. O
rendimento médio em regides tradici-
onalmente produtoras é de até 1500
cachos por hectare ou 20-30 t/ha;

* demaneira geral, o corte dos
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cachos é feito quando os frutos loca-
lizados no meio do cacho apresen-
tarem desenvolvimento maximo do
seu didmetro (32mm para a cultivar
Nanica). Esta medida deve ser feita
utilizando-se calibradores que permi-
tem obter maior precisao e uniformi-
dade a colheita;

. nas cultivares Nanica,

Nanicdo, Prata e Maga o desapare-
cimento das quinas e angulosidades
da sua superficie € um dos principais
indicadores visuais que os frutos atin-
giram o pleno desenvolvimento fisio-
l6gico. A colheita nao deve ser reali-
zada antes desta fase.

Cultivar Macéa

* a colheita deve ser feita por
dois operarios. Um corta parcialmen-
te o pseudocaule e o outro, com uma
espuma no ombro, apara cuidadosa-
mente o cacho evitando que este
atinja o solo. Posteriormente, o pri-
meiro operario corta 0 engago para
que o segundo carregue o cacho até
o carreador ou cabo aéreo para o
transporte até o barracdo de
despencamento e embalagem. Os
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colhedores e operadores devem ser
adequadamente treinados para evi-
tar danos aos frutos.

POS-COLHEITA

* no barracao, despencar, lavar,
selecionar e dividir em subpencas de,
no minimo, 6 e, no maximo, 12 frutos;

e embalar em caixas de pape-
lao de 18 kg revestidas com plasti-
co, quando o produto se destina a
mercados mais nobres ou em cai-
xas de madeiras tipo “Torito” de 18
kg, quando se destina a mercados
menos exigentes;

e armazenar as bananas emba-
ladas em ambiente refrigerado a
14°2C e 90 a 95% de umidade relati-
va por até 30 dias, se embaladas em
sacos de polietileno. Ao final deste
periodo, remover as caixas para a
camara de maturagdo, onde sao tra-
tadas com etileno;

Cédmara de amadurecimento e
armazenamento de bananas.

* Estas recomendacdes podem
variar de regido para regiao, em fun-
¢ao, principalmente, do clima e do
solo. Em caso de duvidas, procurar a
orientagdo de agrobnomos locais.

COMERCIALIZACAO

O comércio de banana é forte-
mente afetado pela méa apresentagao
dos frutos e pelas embalagens ina-
dequadas. Estas praticas refletem-se
em perdas consideraveis no proces-
so de comercializagdo e na conse-
quente diminui¢cdo dos precos pagos
aos produtores. Tais perdas, sdo re-

flexo da falta de utilizacdo de
tecnologias adequadas na conducao
dos plantios, na colheita e na pos-
colheita. Estudos recentes dao conta
que a adocao destas tecnologias é
capaz de promover a elevacao dos
ganhos do produtor em cerca de 35%.

Em relacao as embalagens, algu-
mas regides tem adotado a caixa de
madeira tipo “Torito”, com capacida-
de de 18 quilos. Embora seja um
avanco, frente a comercializacdo da
banana em cachos, outras regides
conseguiram maiores progressos
adotando, com sucesso, a embala-
gem de papelao que confere maior
protegao aos frutos, melhor aparén-
cia e promove reducao de perdas em
cerca de 10%, provocadas por da-
nos decorrentes da utilizacao das
embalagens de madeira.

A necessidade de organizacao
dos produtores em Associagoes e/ou
Cooperativas, tanto para compras,

Bananas embaladas em caixa tipo
“Torito”.

quanto para comercializagcao da pro-
ducgao é, também, de importancia
fundamental para aumentar a eficién-
cia dos produtores, diminuindo cus-
tos e aumentando receitas.

Bananas embaladas em caixa de pa-
pelao.

Dentre os canais de comer-
cializacao existentes: caminhoneiros,
corretores, atacadistas e feirantes,
entre outros, os supermercados tém
aumentado sua importancia como
compradores de volumes cada vez
maiores. Embora mais exigentes em
qualidade e constancia de oferta,
principalmente, a relacdo comercial
com o setor supermercadista pode
permitir a realizacao de parcerias co-
merciais lucrativas e duradouras
para os bananicultores, trazendo-
Ihes maiores ganhos.

Para contatos comerciais na
CEAGESP, consulte a relagao de ata-
cadistas abaixo. Para maiores infor-
macodes junto ao setor super-
mercadista de Sao Paulo, procurar a
Associacao Paulista de Supermerca-
dos - APAS, (011) 832-1350.
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Relacao dos Atacadistas da CEAGESP

EMPRESAS PAVILHAO  LOCALIZACAO ';(?1":')5
DISTRIBUIDORA FRUTAS GUAPIRA LTDA. HFJ 55 2601207
COMERCIAL DE FRUTAS IRMAQS SIMONE LTDA. HEM 150 2612943
COMERCIAL DE FRUTAS CAPUCHO LTDA. HFM 149 261.6070
COMERCIAL DE FRUTAS MARINHEIRO LTDA. HFM 151 260.2107
COMERCIAL DE FRUTAS N. S. DE LOURDES LTDA. HEM 153 2603780
COMERCIAL E CLIMAT, DE FRUTAS SEIYU LTDA. HFM 156 260.3350
MAGARIO COMERCIAL DE FRUTAS LTDA. AMG 01/03 832.4046
DISTRIBUIDORA DE FRUTAS NAVI LTDA. AMH 19 832.4014
COMERCIAL DE FRUTAS JAGUARE LTDA. AMH 25/31 832.4025
BANANIKA COMERCIO E INDUSTRIA DE PRODUTOS

B e COMERC MFE-B 597/598 2615484
AGRO COMERGIAL NATE LTDA. MFE-B 588/589 2605921
ODAKE COMERCIO E EXPORTAGAO LTDA. AMH 33 832.4011
COMERCIAL DE FRUTAS JORDIK AMI 51 832.4029

Para maiores informacoes, contactar: SRH/IICA/BRA 97/012

Tel.: (061) 317-8211/322-1735 - Fax: (061) 226-3940
asaabor@solar.com.br - Ihlopes@solar.com.br - mmcunha@solar.com.br
Esta publicacao esta disponivel em formato eletronico (arquivos pdf).

-'---'-----'-'-'-'-'-----------------------FrutiSériesG-Brasilia-0utubro/1998

Projeto Novo Modelo de Irrigagédo



